EPSH ECOLE PROFESSIONNELLE DE

SAINT-HYACINTHE

COMMISSION SCOLAIRE DE SAINT-HYACINTHE

Je choisis... O

O

@ REPRESENTATION (ASP)

5323 = 450 heures = Environ 4 mois 02

Principales taches
Déterminer une liste de clients potentiels et les solliciter. 05
Promouvoir des articles auprés de la clientéle. 06
Rédiger les contrats de vente ou en assurer la rédaction. 07
Participer a des expositions commerciales.

Effectuer des analyses de marché.

Intéréts et aptitudes
Autonomie
Entregent
Diplomatie
Sens de l'organisation
Capacité d'adaptation

Profession visée
Représentant commercial, représentante commerciale

Milieux de travail
Grossistes
Entreprises commerciales
Compagnies d'assurances
Agences de publicité

& O

@ Deviens éléve d'un jour!
Conditions d’admission

{lide financiére auv études O
Etre titulaire d'un DEP.

ou Particularité

@ REPRESENTATION (ASP)

0L

Compétences du programme

Se situer au regard du métier et de la démarche de formation

. Etablir des relations professionnelles en représentation
03.
04.

Gérer son temps et son territoire
Effectuer des calculs commerciaux

. Représenter une entreprise pour la vente de produits et de services
. Prospecter un territoire de vente
. S'intégrer au milieu du travail

Exercer un métier ou une profession en relation avec ce programme d'études. Formation offerte en alternance travail-études.

L'éleve doit assumer son transport vers les lieux de stages.

o Service d'accueil et d'admission
450773 8400’ pOSte 6601 mfo@epsh.qc.ca 1455, boul. Casavant Est, Saint-Hyacinthe (Québec) J2S 8S8

Commission
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DE SAINT-HYACINTHE

Heures

30
75
45
60
120
60
60
450
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